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HIGHLIGHTS & DETAILS FINANZEN & VERTRIEB

JÄHRLICHE KPIsPRODUKT & MARKT

VERKAUFSGRUND

ANGEBOTSBEDINGUNGEN

POTENZIALE

Lucas Beier & Dr. Christoph Kiener

    98,5 % Amazon
    1,5 % Sonstige

    

WACHSTUMSANALYSE

    99,2 % DACH
    0,8 % Sonstige

    

CHANNEL

CHANNELCHANNEL

MARKT

E-COMMERCE COMPANY
in Haushalt & Wohnen

Etabliertes Bad- und Haushaltsportfolio
mit starker Eigenmarke
Amazon DE als Kernkanal mit stabilem,
profitablem Margenprofil 
Bewährter Product-Market-Fit mit
Hero-Produkt und Top-Ratings

Gründer strebt geordneten Exit nach
erfolgreicher Skalierung an
Weiteres Wachstum erfordert breitere
Strukturen und Ressourcen
Ziel ist eine nahtlose und strukturierte
Übergabe an den Käufer

Marktübliche Bewertung auf Basis von
>3,5x LTM-EBITDA (adjustiert)
Bewertung reflektiert Skalierbarkeit
und schlanke Kostenstruktur
Share-Deal mit Übernahme aller
Anteile, Verträge und IP-Rechte

PAN-EU-Rollout des Gesamtsortiments
und UK-Eintritt als Upside
METRO und OBI erweitern die
Kanalbasis ohne Lagerausbau
Pipeline mit rund 20 Produktideen
erweitert das Kernsortiment

MARKTMARKT

WACHSTUMWACHSTUM >40 %

E-Commerce-Company im Bereich Sanitär-
und Wartungsprodukte für Bad, Küche und
Haushalt. Stabile siebenstellige Umsätze bei
führender Position in der Kernkategorie.

VERTRIEBSFOKUS

https://deals.brandcircle.de/nc-bath
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