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Über 30 Jahre Markterfahrung mit mehr als 600 erfolgreich 
betreuten Projekten in unterschiedlichen Branchen

HIGHLIGHTS

Breit diversifizierte Kunden- und Projektstruktur mit 
Auftraggebern aus dem öffentlichen Sektor, der 
gewerblichen Wirtschaft und dem Wohnungsbau

Gesicherter Auftragsbestand in Höhe von rund 2,5 Mio. € für 
die Leistungsphasen 1-9 nach HOAI

Etablierte zweite Führungsebene mit hoher 
fachlicher Kompetenz und eigenständiger 
operativer Leitung des Unternehmens

Breit gefächertes Leistungsangebot in der Technischen 
Gebäudeausrüstung – ganzheitliche Planung und 
Beratung aus einer Hand



Branche

Mitarbeiter

Region

Modalitäten

Immobilie

Preis

Käuferprofil

Wir sind beauftragt eine Vorauswahl zu treffen und geeignete Käufer zu prüfen, selbstverständlich behandeln 
wir Ihre Informationen streng vertraulich. Für den Käufer entstehen keine Kosten durch unsere Tätigkeit. 

ECKDATEN
Ingenieurdienstleistungen / TGA (ohne Elektrotechnik)

9

Süddeutschland

Übergabe im Rahmen eines Share Deals

Im Privateigentum des Gesellschafters, langfristige Weitervermietung angestrebt

1,5 Mio. Euro für 100 % der Anteile (Enterprise Value)

Als Käufer kommen neben expandierenden Ingenieur- und Planungsgesellschaften aus den 
Bereichen Technische Gebäudeausrüstung (TGA) und Gebäudetechnik auch 
branchenerfahrene Einzelpersonen mit ausreichendem Eigenkapital infrage



2021 2022 2023 2024 2025

Umsatz 2.247.585 € 1.843.506 € 1.674.237 € 2.320.343 € 2.251.054 €

Gesamtleistung 2.546.535 € 2.223.122 € 2.428.994 € 2.202.905 € 2.047.988 €

Rohertrag 2.546.535 € 2.223.122 € 2.428.994 € 2.202.905 € 2.047.988 €

Betriebsergebnis (EBITDA)* 823.132 € 325.387 € 568.691 € 609.449 € 505.194 €

Betriebsergebnis (%)* 32,32 % 14,64 % 23,41 % 27,67 % 24,67 %

FINANZKENNZAHLEN

* Bei den dargestellten Finanzkennzahlen handelt es sich um eine bereinigte Ansicht.

Die Umsatzentwicklung zeigt sich insgesamt positiv, wenngleich zwischen den einzelnen Geschäftsjahren gewisse 
Schwankungen zu verzeichnen sind.

Das operative Betriebsergebnis konnte im Betrachtungszeitraum deutlich gesteigert werden und weist trotz eines 
leichten Rückgangs im letzten Geschäftsjahr eine positive Entwicklung auf.

Die operative Profitabilität bewegt sich weiterhin auf einem attraktiven Niveau. Die zuletzt erzielten EBIT-Margen 
verdeutlichen die hohe Ertragskraft des Unternehmens.



BRANCHENREPORT
IBISWorld | Ingenieurbüros

Quelle: IBIS World | Analyst: Maximilian Weikert | Frankfurt am Main | Deutschland M71.12DE vom April 2026

Branchenentwicklung

Der anhaltende Fachkräftemangel sowie 
steigende Anforderungen an Digitalisierung 
und Projektabwicklung erhöhen den 
Wettbewerbs- und Konsolidierungsdruck auf 
Ingenieurbüros. Durch Spezialisierung, 
effizientere Prozesse und die Bündelung von 
Kompetenzen können Unternehmen ihre 
Wettbewerbsfähigkeit nachhaltig stärken.

Marktentwicklung

Umfangreiche öffentliche Investitionen in 
die Verkehrs- und Energieinfrastruktur 
sorgen für eine anhaltend hohe Nachfrage 
nach Ingenieurleistungen. Insbesondere die 
Modernisierung bestehender Infrastruktur 
sowie die Energiewende eröffnen 
Ingenieurbüros langfristige 
Projektperspektiven und zusätzliche 
Wachstumspotenziale.



KONTAKTIEREN SIE UNS

Andernacher Str. 53
90411 Nürnberg

0170 961 39 15

habla@fibede.de

www.fibede.de 

Michael Habla
Projektleiter 

Andernacher Str. 53
90411 Nürnberg

0160 917 748 21

grueneis@parzerconsulting.de

www.parzerconsulting.de

David Grüneis
Projektleiter

Sie möchten Ihr Unternehmen verkaufen?
Wir unterstützen Sie bei der Bewertung Ihrer 
Firma, der Kaufpreisermittlung und der 
Erstellung aussagekräftiger Verkaufsunterlagen. 
Auf Wunsch begleiten wir die Gespräche mit 
den Interessenten und beraten Sie bis zum 
Abschluss des Unternehmensverkaufs.

Sie sind auf der Suche nach einer neuen Herausforderung und möchten ein bestehendes Unternehmen 
kaufen? Unsere Beratungsleistung umfasst das gesamte Spektrum von der Suche nach einem für Sie 
passenden Unternehmen, über die Bewertung des Unternehmens, der Begleitung von Verhandlungen 
mit dem Verkäufer, bis hin zur Finanzierungsberatung und Unterstützung bei der Beantragung von 
Fördermitteln und Finanzierungskrediten. 


	PROJEKT BLUEPRINT�REF.-NR. 292
	Foliennummer 2
	Foliennummer 3
	Foliennummer 4
	Foliennummer 5
	Foliennummer 6

