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Unternehmensnachfolge
Taxi- und Krankenfahrbetrieb
Lauf an der Pegnitz / Nürnberger Land | Etablierter
Personenbeförderungsbetrieb mit planbaren Fahrten und begleiteter Übergabe

Investment auf einen Blick

Fahrzeuge Genehmigungen Wiederkehrende Fahrten

5 4 Taxi + 1 Mietwagen rund 75 %

Jahresumsatz (ca.) Ergebnis vor Unternehmerlohn (ca.) Nach Unternehmerlohn (ca.)

575.000 € 118.000 € 68.000 €

Executive Summary
Zum Verkauf steht ein langjährig etablierter Taxi- und Krankenfahrbetrieb im Nürnberger Land.
Angeboten wird ein laufender Geschäftsbetrieb mit fünf Fahrzeugen, eingespieltem Fahrerteam, digital
unterstützter Disposition und etablierten Beziehungen zu Kostenträgern. Die Inhaberin strebt eine
zeitnahe Übergabe an und steht für eine mehrmonatige Begleitung zur Verfügung.

Rund 75 % der Fahrten sind nach Angaben der Inhaberin wiederkehrend beziehungsweise planbar. Das
Leistungsspektrum umfasst insbesondere Kranken-, Arzt-, Klinik-, Dialyse- und Rehafahrten sowie
klassische Taxi- und weitere Beförderungsleistungen.

Wesentliche Stärken
• Langjährige Kundenbeziehungen zu Krankenkassen, sozialen Einrichtungen und öffentlichen
Kostenträgern

• Digitale Dispositionsprozesse; nach Inhaberangabe werden rund 80–90 % der Disposition
systemgestützt vorbereitet bzw. abgewickelt

• Keine eigenständige Vollzeit-Disponentenstelle erforderlich; Telefondienst und Tourenzuordnung sind
im Team organisiert

• Betriebsfortführung bei Abwesenheit der Inhaberin von bis zu etwa zehn Tagen bereits erprobt

• Fahrzeugflotte mit unterschiedlichen Kapazitäten, darunter ein 9-Sitzer und zwei Fahrzeuge mit
zusätzlichen Notsitzen
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Geschäftsmodell und Kundenstruktur
Schwerpunkt sind planbare Personenbeförderungsleistungen im regionalen Einzugsgebiet. Zu den
genannten Kostenträgern gehören unter anderem AOK, BARMER, DAK und Bezirk Mittelfranken. Mit
dem Bezirk Mittelfranken werden nach Inhaberangaben monatlich etwa 7.000–8.000 € Umsatz erzielt.
Vertragsunterlagen und Umsatzauswertungen können im vertieften Prüfungsprozess eingesehen
werden.

Personal und Betriebsorganisation
Nach bisherigen Angaben beschäftigt der Betrieb zwölf Fahrer/Mitarbeiter, darunter sechs Vollzeitkräfte
(vor Veröffentlichung zu bestätigen). Die Inhaberin ist derzeit typischerweise montags bis freitags von 8
bis 14 Uhr für den Betrieb verfügbar. Ihre Aufgaben betreffen insbesondere Kontrollen, Abrechnung,
Fahrzeugwartungskoordination, Personalfragen und Verhandlungen mit neuen Auftraggebern. Fahrer
übernehmen wesentliche Teile der laufenden Fahrzeugorganisation selbst.

Die verbleibenden Leitungs- und Kontrollaufgaben sind nicht mit vollständiger Passivität des Erwerbers
gleichzusetzen. Für eine angestellte Betriebsleitung sind fachliche Eignung, tatsächlicher
Aufgabenumfang und Vollkosten individuell zu prüfen.

Fahrzeugflotte

Fahrzeug / Kraftstoff Kaufdatum* Kilometer Anschaffung

VW Taigo / Benzin 21.07.2023 77.000 28.600 €

Mercedes Vito / Diesel, 9 Plätze 12.04.2024 213.132 48.910 €

VW Touran / Diesel, 5+2 05.12.2025 20.102 41.585 €

VW Touran / Diesel, 5+2 20.09.2023 247.469 33.711 €

Mercedes-Benz / Diesel, 5 Plätze 19.05.2020 276.614 40.670 €

* Kauf- bzw. Erstzulassungsdatum nach bisherigen Angaben; genaue Fahrzeugausstattung, aktueller Kilometerstand,
Eigentumsverhältnisse und Finanzierung sind im Rahmen der Due Diligence zu bestätigen. Ursprüngliche
Anschaffungswerte insgesamt 193.476 €; sie stellen keine aktuellen Marktwerte dar.

Genehmigungen und Ausstattung
Zum angebotenen Betrieb gehören vier Taxigenehmigungen und eine Mietwagengenehmigung. Die
Übertragung bzw. Neuerteilung im Zusammenhang mit der Betriebsübernahme bedarf der jeweils
erforderlichen behördlichen Verfahren und Voraussetzungen. Nach bisherigen Angaben verfügen die
Fahrzeuge über DSE-/TSE-konforme Fiskaltaxameter; die technische Dokumentation ist zu prüfen.
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Ertragslage – bisherige Planungsbasis

Kennzahl Größenordnung pro Jahr

Umsatz ca. 575.000 €

Ergebnis vor kalkulatorischem Unternehmerlohn ca. 118.000 €

Kalkulatorischer Unternehmerlohn 50.000 €

Nachhaltiges Ergebnis nach Unternehmerlohn ca. 68.000 €

Die Werte entstammen der bisherigen Verkäufer-/Beraterrechnung und sind keine hier neu geprüften
Jahresabschlusszahlen. Die genaue Definition des Ergebnisses, Bereinigungen, Investitionsbedarf,
Liquiditätsentwicklung und Kapitaldienst müssen anhand aktueller BWA, Jahresabschlüsse und
Finanzierungsverträge validiert werden.

Kaufpreis und Transaktionsstruktur
Gesamtkaufpreisvorstellung: 282.000 €. Vorgesehen ist, die bestehenden fahrzeugbezogenen
Finanzierungen (zuletzt rund 82.000 €) aus dem Gesamtkaufpreis abzulösen. Bei einem Ablösebetrag
von 82.000 € verbleiben der Verkäuferin rechnerisch 200.000 €. Der endgültige Betrag hängt von den
Ablösebescheinigungen zum Vollzugstag ab.

Eine zusätzliche Darlehensübernahme oberhalb des Gesamtkaufpreises ist nicht vorgesehen. Die
genaue rechtliche und wirtschaftliche Abwicklung wird im Kaufvertrag geregelt. Der rechnerische
Kaufpreisfaktor beträgt rund 4,15 auf das dargestellte Ergebnis von 68.000 €; dies ist keine garantierte
Amortisationsdauer.

Übergabe und Käuferprofil
Eine kurzfristige vertragliche Einigung wird angestrebt. Die Inhaberin ist bereit, den Betrieb bei Bedarf
bis zum Abschluss erforderlicher Genehmigungsprozesse fortzuführen und den Käufer anschließend
über mehrere Monate bei Einarbeitung, Kundenkontakten und Betriebsabläufen zu unterstützen. Dauer,
Umfang und Vergütung sind gesondert zu vereinbaren.

Geeignete Erwerber sind bestehende Taxi-/Mietwagenunternehmen, qualifizierte Existenzgründer sowie
strategische Käufer, die eine belastbare lokale Betriebsorganisation sicherstellen können.

Chancen und Prüfungsfelder
Chancen: Ausbau bestehender Krankenfahrten, Weiterentwicklung von Kundenbeziehungen,
Optimierung der Tourenplanung und Nutzung regionaler Synergien. Prüfungsfelder: Übertragbarkeit von
Aufträgen und Genehmigungen, Personalbindung, Fuhrparkzustand, Finanzierungsablösung, Nachweis
der Ertragsbereinigung sowie erforderliche fachliche Eignung.

Kontakt und Vertraulichkeit
Schmeing Consulting · Unternehmensberatung / Unternehmensnachfolge. Weiterführende Unterlagen
und Identität des Unternehmens werden nach qualifizierter Kontaktaufnahme und
Vertraulichkeitsabstimmung offengelegt.

Dieses Exposé dient ausschließlich der unverbindlichen Erstinformation. Angaben beruhen auf Informationen der
Verkäuferseite und wurden nicht unabhängig geprüft. Änderungen, Irrtümer und Zwischenverkauf vorbehalten.



