
Unternehmensangebot

Projekt “Lighthouse”

Coaching und Consulting Unternehmen sucht einen Nachfolger.
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Projekt “Lighthouse”

Einzigartiges Coaching- und Consulting-Unternehmen sucht einen
Nachfolger.

Angebot: Hochprofitables Coaching und
Beratungsunternehmen.
Kernzielgruppe sind Inhaber und
Geschäftsführer von KMU´s aus
sämtlichen Branchen. Die Konzept-Methodik
befähigt Unternehmer ihre persönlichen Ziele
von unternehmerischen und privaten Erfolg zu
verwirklichen.

Firmensitz: Nordrhein-Westfalen

Firmengründung: 2015

Anzahl Lizenzpartner und Mitarbeiter: 16

ZDF:

*Umsatz und Ergebnis im Jahr 2023 zu 90% gesichert.
**Umsätze aus Lizenzgebühren und eigenen Beratungsmandate
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2023 (forecast)* 2024 (plan) 2025 (plan)

Umsatz** 1.013 T€ 680 T€ 888 T€

EBITDA 678 T€ 355T€ 534T€



Highlights:

Verkaufsgrund: Die persönliche Vision des Inhabers ist es,
mit über 60 einer eingeschränkten beruflichen
Tätigkeit nachzugehen. Er bleibt dem System
als Lizenznehmer erhalten.

Käuferprofil:

Kaufpreis:. 1.150.000 € für 100 % der Assets

Transaktionsstruktur: Asset-Deal

Sonstiges: KoLa Consulting ist vom Verkäufer beauftragt
Für einen Käufer entstehen seitens KoLa
keine Gebühren. Weitere Informationen werden
nur gegen Unterzeichnung einer
Vertraulichkeitsvereinbarung herausgegeben.
Kaufinteressenten haben vor Einstieg in die
Due Diligence einen entsprechenden
Finanzierungsnachweis / Eigenkapitalnachweis
zu erbringen.

Kontakt: KoLa-Consulting
info@kola-consulting.de
+49 152 286 555 72

Kola-Consulting ▪ e-mail:info@kola-consutling.de

3

- hochinteressante Zielgruppe KMU´s

- über 50 % des Umsatzes aus laufenden Einnahmen

- hohe Mandantentreue / bindung

- Skalierbar über Lizenzverträge mit Mindestgebühren

- Durchschnittliche Restlaufzeit der Lizenzverträge 6,4
Jahre mit Verlängerungsoption

- Systemisches Konzept inkl. umfangreicher Methoden
und cloudbasierter Toolbox

- Trainings und Einarbeitungskonzept für Nachfolger

- strategischer Investor, welcher sein bestehendes Portfolio
mit neuen Methoden und Beratungsansätzen ergänzen und
vom bestehenden Kundenstamm profitieren möchte.

- erfahrene Management-Buy-In Kandidaten, die nach einem
bewährten Konzept mit laufenden Einnahmen suchen.
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