Gewachsene Starke. Klare Perspektive. Neues Wachstum.
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Handel mit wertschopfenden
Zusatzleistungen

Umsatz EBITDA
Seit Uber 25 Jahren etabliert, inhabergefuhrt, Sitz in
Siddeutschland

Distribution technischer Komponenten und Gerate
fur die Forst- und Maschinenbranche

Exklusiver Vertriebspartner internationaler Aktive Kunden p.a. Historie
Premiumhersteller in Mitteleuropa

Erganzende Wertschépfung durch Konfiguration &
Sondermaschinenbau

Schlanke Organisation

Beratungsintensives B2B-Modell mit starker After-
Sales-Komponente
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Etablierter Anbieter mit klarer
Positionierung in seiner Nische und
deutlichem Volumensvorsprung
gegenuber Wettbewerbern.

Wi

Ausgepragte Lieferfahigkeit und | Breite Kundenbasis ohne nennenswertes
technische Beratung als klares

Langjahrige Exklusivvereinbarungen mit
international fihrenden Herstellern flr den
mitteleuropaischen Raum.
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¥ i Klumpenrisiko — sehr geringe

Differenzierungsmerkmal gegenlber dem f?\! Abhangigkeit von Einzelkunden.
Wettbewerb. P
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Digitaler B2B-Vertrieb mit integrierter
Systemlandschaft und automatisierter
Logistik — Benchmark im Marktumfeld.

Ausbau Endkundengeschaft, geografische
Expansion, neue Anwendungsbranchen
und eigenem Sondermaschinenbau.
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Deutschland zahlt zu den fihrenden Markten der Branche in
Europa

Stabiles, langfristiges Marktwachstum im mittleren einstelligen
Prozentbereich

Treiber: Ersatzinvestitionen, Strukturwandel und Digitalisierung
Stark fragmentierter Markt — attraktive Plattform fiir Buy-&-Build
Resilientes After-Sales-/Servicegeschaft dampft die Zyklik
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Ausbau des margenstarken Endkundengeschafts auf Basis einer
grofien Adressdatenbank

Geografische Expansion in weitere europaische Markte

ErschlieBung zusatzlicher Anwendungsbranchen (u. a.
Infrastruktur, Bau, Recycling)

Skalierung des Sondermaschinenbaus mit Eigenentwicklungen

Ubernahme zuséatzlicher Vertriebsmandate




