
Verkauf etabliertes Raumgestaltungs-Unternehmen



Ausgangssituation

• Wir vertreten einen Mandanten, der ein Raumausstattungsunternehmen 

im Raum Köln/Bonn/Rhein-Sieg betreibt

• Das Unternehmen hat ein großes Einzugsgebiet und Wachstumspotential

• Das Unternehmen soll aus persönlichen Gründen verkauft werden 

• Veränderung der privaten Lebensumstände

• Wir sind damit beauftragt worden, in zunächst anonymisierter Form gezielt 

auf in Frage kommende Käufer zuzugehen

• Dieses Papier enthält zunächst wichtige Basisinformationen



Eckdaten Unternehmen

• Standort und Einzugsgebiet

• Bonn / Rhein-Sieg

• Anzahl Einwohner Bonn

• ca. 300.000

• Anzahl mittelständischer Unternehmen in Bonn

• ca. 15.000

• Anzahl Einwohner Rhein-Sieg-Kreis

• ca. 600.000

• Anzahl mittelständischer Unternehmen im Rhein-Sieg-Kreis 

ca. 50.000



Eckdaten

• Gründung des Unternehmens

• Vor über 20 Jahren

• Etablierter Kundenstamm

• Leistungsbereiche

• Fokus auf hochwertige Fenster- und Innendekoration (Stoffe, Sonnenschutz etc.)

• Individuelle Beratung auch vor Ort beim Kunden

• Übergabe

• Übergabe des Unternehmens kann kurzfristig erfolgen

• Weitere Beratungstätigkeit der aktuellen Geschäftsleitung nach der Transaktion möglich



Potential und Planung

• Hohes Wachstumspotential

• Ausbau B2B gestartet in 2025

• Digitalisierung einzelner Bereiche sind bereits in der Umsetzung

• Diversifizierung und Ausweitung Angebots-Portfolio in der Umsetzung

• Business Case 2026 bis 2028:

• Geplanter Jahresumsatz in 2028:   ca. EUR 150.000,00

• Geplantes Gesamtergebnis in 2028 :  ca. EUR 30.000,00



• Das Unternehmen ist ideal geeignet für Erwerber aus folgenden Bereichen

• Handwerksbetriebe

• Einrichtungsbetriebe

• Bestehende Unternehmen mit einem komplementären Leistungsportfolio

• Existenzgründer 

Weitere Infos nach unterzeichneter Vertraulichkeitsvereinbarung (BDA)



Ihr Ansprechpartner

Bernd Müller

citos GmbH

Schnufertsberg 35

53225 Bonn

www.m-und-a-beratung.de

kontakt@m-und-a-beratung.de

Mobil: 0170 / 41 66 305



Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit
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