
Investment – Premium-Brennerei 
Diskrete Nachfolgeregelung | Substanzstarkes Sachwert-Investment 

Zum Verkauf steht eine eigentümergeführte Premium-Brennerei in einer renommierten deutschen Wein- und 
Genussregion. Der Betrieb verbindet handwerkliche Tradition mit moderner Produktionsstruktur und genießt 
eine ausgezeichnete Reputation im Premiumsegment. Der Gründer und derzeitige Inhaber möchte sein Le-
benswerk in neue Hände überführen. Während einer mittelfristigen Übergangsphase steht der Übernehmer 
als Coach mit Rat und Tat zur Seite. Aus gesundheitlichen Gründen kann dies aber nicht mehr in Vollzeit erfol-
gen. Die operative Organisation und die bestehende Produktion – einschließlich Einkauf - sind stabil und 
grundsätzlich auch unabhängig von der Person des Eigentümers führbar. 

Die Produktpalette umfasst hochwertige Edelbrände und Spezialitäten mit klarer Premiumpositionierung. Ein 
treuer, über Jahre gewachsener Kundenstamm aus Fachhandel, Gastronomie und Direktkunden sorgt für 
planbare Umsätze und eine hohe Wiederkaufrate. 

Eckpunkte 
 Jahresumsatz aktuell ca. 0,8 -1,0 Mio. €  
 Umsatzrendite ca. 10 %  
 Am Markt für hochwertige Spirituosen bekannte Marke (urheberrechtlich geschützt)  
 Markenbewertung (03/2026): 2,9 Mio. € 
 Stabiler Produktionsprozess sichert die hohe Qualität des bestehenden Sortiments ab  
 Hochwertiges Fasslager  
 Deutlich vorhandene Produktions- und Kapazitätsreserven 

Qualität & Auszeichnungen 
Die Brennerei zählt zu den wenigen regelmäßig als ausgezeichneten Herstellern im deutschsprachigen Raum. 
In den vergangenen Jahren erfolgten zahlreiche Prämierungen bei international anerkannten Spirituosenwett-
bewerben, darunter im März 2026 die Einstufung zum wiederholten Male als „World-Class-Distillery“ sowie 
mehrere Gold- und Doppel-Gold-Auszeichnungen. Diese unabhängigen Jurierungen belegen eine konstant 
hohe Produktqualität und überdurchschnittliche Marktakzeptanz. 

Wachstumsperspektive 
Auf Basis der bestehenden Produktionsanlagen, bewährter Rezepturen und der starken Markenreputation be-
steht die realistische Möglichkeit, den Jahresumsatz ohne zusätzliche Investitionen schrittweise auf bis zu ca. 
2,0 Mio. € zu steigern. Der aktuell begrenzende Faktor liegt nicht in der Produktion, sondern im bislang nicht 
optimal strukturierten Vertrieb. 

Investment-These für Family Offices 
Der Spirit des Hauses findet sich in jedem Bereich des mit viel Leidenschaft aufgebauten Unternehmens. Das 
Unternehmen bietet ein substanzstarkes, inflationsrobustes Sachwert-Investment mit sehr guter bestehen-
der Ertragsbasis und klar definierten Wachstumsmöglichkeiten. Besonders geeignet für Family Offices mit 
langfristigem Anlagehorizont und strategischem Interesse an Marken- und Vertriebsentwicklung. Diskretion 
wird zugesichert.  


