Etablierter Onlinehandel seit 2003 mit
umfangreicher Artikelbasis

Unternehmensprofil

Zum Verkauf steht ein seit 2003 erfolgreich gefuhrtes Einzelunternehmen im Bereich
Onlinehandel mit Schwerpunkt auf Elektronik, Ersatzteilen, Komponenten und
technischen Gebrauchtwaren sowie Antiquitaten, Design und Dekoration.

Das Unternehmen verfugt Uber einen langjahrig etablierten Verkaufsauftritt mit rund
13.500 positiven Bewertungen, tUber 900 Followern und einer Uber viele Jahre
aufgebauten Reputation im Onlinehandel.

Die konkrete Ausgestaltung der zukinftigen Nutzung bestehender Verkaufskanale
erfolgt im Rahmen der Verkaufsverhandlungen und unter Bertcksichtigung der
jeweils geltenden Plattformrichtlinien.

Der Betrieb wird aktuell vollstandig durch den Inhaber allein geflhrt.

Geschaftsmodell

Den Schwerpunkt des Geschafts bilden Elektronik, Ersatzteile und technische
Komponenten. Erganzend werden regelmalig Designartikel, Antiquitaten,
Sammlerobjekte sowie weitere interessante Einzelstliicke vermarktet.

Das Unternehmen verbindet damit stabile Umsatze im Ersatzteilbereich mit
zusatzlichen Ertragschancen durch margenstarke Einzelverkaufe.

Warenbestand

Das Unternehmen verflgt tber rund 8.000 aktive Angebote aus den Bereichen
Elektronik, Ersatzteile, technische Gebrauchtwaren sowie verschiedenen weiteren
Handelswaren.

Darlber hinaus bestehen zusatzliche Warenbestande und weitere
Verwertungspotenziale, die Uber viele Jahre aufgebaut wurden. Diese bieten
vielfaltige Mdglichkeiten zur Weiterentwicklung und zum Ausbau des bestehenden
Geschaftsmodells.

Die konkrete Ausgestaltung des Verkaufsumfangs sowie die Einbeziehung weiterer

Bestande kénnen im Rahmen der Verkaufsverhandlungen individuell vereinbart
werden.
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Entwicklungspotenzial

Der Betrieb wird seit vielen Jahren bewusst als Einzelunternehmen gefthrt und
vollstandig durch den Inhaber betrieben.

Aufgrund der verfugbaren Kapazitaten konzentriert sich die Entwicklung des
Unternehmens auf die Sicherung und den Ausbau des laufenden Geschafts.
Zusatzliche Moglichkeiten bestehen insbesondere durch:

* Erweiterung des aktiven Artikelbestands

» Erhdhung der Vermarktungskapazitaten

* Personelle Unterstutzung bei Aufbereitung und Vermarktung
» Optimierung bestehender Ablaufe

» Systematische ErschlieBung weiterer Warenbestande

Die aktuellen Kennzahlen spiegeln daher in erster Linie die verfligbare
Arbeitskapazitat des Inhabers wider.

Marktumfeld

Steigende Preise fir Neuware, ein zunehmendes Kostenbewusstsein der
Verbraucher sowie die wachsende Bedeutung von Reparatur und
Wiederverwendung flihren zu einer stabilen Nachfrage nach gebrauchten
Komponenten und Ersatzteilen.

Das Unternehmen ist in einem Marktsegment tatig, das von diesen Entwicklungen
nachhaltig profitiert.

Ubergabe
Eine strukturierte Einarbeitung und Begleitung durch den Inhaber ist moglich.
Zusatzliche Unterstutzungsleistungen, Beratungs- oder Einarbeitungszeiten kbnnen

nach der Ubernahme individuell vereinbart werden. Umfang, Dauer und die
entsprechenden Konditionen sind Gegenstand der Verkaufsverhandlungen.

Verkaufsgrund

Der Verkauf erfolgt aus personlichen Grinden. Das Unternehmen wird seit vielen
Jahren erfolgreich als Einzelunternehmen gefuhrt und kontinuierlich weiterentwickelt.

Das Unternehmen bietet Uber den bisherigen Geschaftsbetrieb hinaus weitere
Entwicklungsmaoglichkeiten. Deren Realisierung erfordert zusatzliche Ressourcen
und Investitionen. Gesucht wird ein Kaufer, der die vorhandenen Potenziale erkennt
und die nachste Entwicklungsstufe des Unternehmens aktiv gestalten mochte.
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Zusammenfassung

+ Seit 2003 erfolgreich im Onlinehandel tatig

* Rund 13.500 positive Bewertungen (99,9 %)

* Rund 8.000 aktive Angebote

« Etabliertes und Uber viele Jahre gewachsenes Geschaftsmodell

« Schwerpunkt Elektronik, Ersatzteile und technische Komponenten

+ Erganzend werden regelmafig Designartikel, Antiquitaten, Sammlerobjekte,
Dekoration sowie weitere interessante Einzelstlicke vermarktet.

« Uber 20 Jahre erfolgreiche Verkaufshistorie

«  Strukturierte Ubergabe und Begleitung durch den Inhaber méglich

« Entwicklungspotenzial durch zusatzliche personelle, organisatorische oder
finanzielle Ressourcen
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