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Etablierter Spezialist fir CNC-Prazisionsbearbeitung

Inhabergefiihrt - Bodenseeregion, Baden-Wirttemberg - Verkauf zum 31. Dezember 2026

= 4,7 Mio. € 20+ Jahre 2,2-3,4 Mio. € Q4 2026

UMSATZ 2025 MARKTPRASENZ BEWERTUNG CF/DF CLOSING-ZIEL

Profitabler CNC-Spezialist mit breitem, langjahrig gewachsenem Kundenstamm, vollausgestattetem Maschinenpark und eingespielter
Belegschaft sucht Nachfolger. Alle Kundenbeziehungen entstanden tiber Empfehlungen — kein externer Vertrieb, hohe Wiederkaufrate.

DAS UNTERNEHMEN
Inhabergefiihrter Industriedienstleister fiir CNC-
Prazisionsbearbeitung am Bodensee. Seit iber ECKDATEN
zwei Ja.hrzehnten Zerspanungsteile f.ur e — GmbH
Maschinen- und Anlagenbau, Recycling- und
Umwelttechnik, Robotertechnik und weitere e Bo.t.:lenseereglon, Baden-
Segmente. Wirttemberg
— Drehen, Frasen, Bohren in engen MARKTPRASENZ  Uber 20 Jahre
Toleranzklassen UMSATZ 2024 ca. 4,7 Mio. EUR
— Moderner, vollausgestatteter
Maschinenpark MITARBEITER Qualifiziertes Fachpersonal
— Stabiler Kundenstamm mit AKQUISITION AusschlieBlich Empfehlung
Rahmenvertragen .
lit & bli e T AT Gemietet, > 3 J., bestehende
— Qualitdtsmanagementsystem etabliert Konditionen
— Betriebsstatte gesichert (Mietverhaltnis > i
3 Jahre, gleiche Konditionen) D Etabliert
— Alle Kunden Uiber Empfehlung — keine
Einzelkundenabhangigkeit

Hinweise fiir Interessenten: Verkadufer steht nach Closing als Berater/Mitarbeiter zur Verfligung. Auf dem hinteren Gelandeteil wird eine
separate Werkstatt fiir ein anderes Familienunternehmen errichtet (Baugenehmigung liegt vor, keine Uberschneidung mit Kauferbetrieb).

INVESTITIONSTHESE

Etablierte Marktstellung Wachstumspotenzial "
Asset-Starke

Starke Kundenbindung durch Qualitat. Kein Gezielter Vertriebsaufbau und neue )

) . . . . Vollausgestatteter Maschinenpark, sofort

Vertriebsaufwand — alle Kunden tber Rahmenvertrage kénnen Umsatz unmittelbar . iy . .
produktionsfahig, kein Investitionsstau.

Empfehlung. heben.

Team & Know-how . -

o I ot | Strategische Lage Geordnete Ubergabe
Er a. rene Be egsc a.t, ang't'e Bodenseeregion: starke Industriedichte, exzellente Verkaufer begleitet Ubergang aktiv. Klarer Zeitplan bis
Betriebszugehdorigkeit, Schliisselpersonen N
) Infrastruktur, guter Fachkraftemarkt. 31.12.2026.
bleiben.
TRANSAKTIONSSTRUKTUR
VERKAUFSOBIJEKT 100 % der Anteile (Share Deal)
KAUFPREISBASIS Cash-free / Debt-free

INDIKATIVE BEWERTUNG = 2,2-3,4 Mio. EUR

CLOSING-ZIEL bis 31. Dezember 2026
KAUFERPROFIL Strategischer Investor, MBI oder Industrieunternehmen
NACHSTE SCHRITTE NDA unterzeichnen - Informationsmemorandum - Erstgesprach - Indikatives Angebot

Ferdinand Friesel - Friesel Consulting, Ravensburg - friesel-consulting.de




