.2 Attraktive Unternehmensnachfolge:

Etablierter Franchise-Pizzalieferservice in Freiburq zu verkaufen

Erfolgreichen Lieferdienst mit starkem Marken- und Kundenfundament ibernehmen

Zum Verkauf steht ein seit 2007 etablierter Franchise-Pizzalieferservice in Freiburg im
Breisgau. Der Betrieb hat sich Uber viele Jahre erfolgreich am Markt positioniert und verfigt
Uber eine groRe Stammkundschaft, eine umfangreiche Kundendatenbank sowie stabile
Bestellstrukturen.

Der Standort ist Teil eines erfolgreichen Franchise-Systems, das bereits seit 1999
besteht und heute rund 92 Filialen deutschlandweit umfasst. Damit profitieren Kaufer
von bewahrten Prozessen, Marketingstrukturen und einer etablierten Marke im
Lieferdienstmarkt.

Besonders attraktiv: Der Betrieb kann inklusive eingespieltem Mitarbeiterteam
tibernommen werden, wodurch ein sofortiger Weiterbetrieb ohne lange
Einarbeitungsphase maglich ist.

Zusatzlich wird bereits auf nachhaltige Lieferlésungen gesetzt, unter anderem mit E-
Rollern und E-Bikes, was hervorragend zum umweltbewussten Profil der Stadt Freiburg
passt.

Investment-Highlights auf einen Blick

o Seit 2007 erfolgreich etablierter Standort

o Teil eines Franchise-Systems mit ca. 92 Filialen deutschlandweit

e GroBe Stammkundschaft & Kundendatenbank seit liber 15 Jahren

o Eingespieltes Mitarbeiterteam kann iibernommen werden

e Moderne Infrastruktur mit Kassensystem und Liefermanagement

e Online-Anbindung an Lieferplattformen (Lieferando, Wolt)

o Eigene Website und eigene Bestell-App

o Voll ausgestattete Kiiche — sofort betriebsbereit ohne Investitionsbedarf

o Leistungsstarke Liiftungsanlage mit hoher Kapazitit — keine Beeintrachtigung
von Nachbarn oder Mitbewohnern

o Nachhaltige Lieferung mit E-Rollern und E-Bikes

o Standort mit hoher Bevdlkerungsdichte und liberdurchschnittlicher Kaufkraft

@& Warum wird verkauft?

Der Verkauf erfolgt aus personlichen / strategischen Griinden des aktuellen Betreibers
und nicht aus wirtschaftlicher Notwendigkeit.

Der Betrieb ist etabliert, funktioniert stabil und bietet weiterhin sehr gute
Ertragschancen.



Fiir Kaufer bedeutet das: Ubernahme eines gesunden, laufenden Geschifts mit
Potenzial — kein Sanierungsfall.

~~ Wachstumspotenzial

Trotz der bereits starken Marktposition bestehen weiterhin attraktive Ausbau- und
Ertragsmoglichkeiten:

o Ausbau des Mittagsgeschafts (Buros, Firmenkunden, Schulen)
o Erweiterung des Liefergebiets

o Starkere Nutzung der eigenen App & Website (provisionsfrei)
o Catering & Firmenbelieferung

« Optimierung von Offnungszeiten und Lieferzeiten

Dadurch besteht die Méglichkeit, Umsatz und Gewinn mit Giberschaubarem Aufwand
weiter zu steigern.

© Attraktiver Standort mit hoher Nachfrage

Der Betrieb befindet sich in einem wirtschaftsstarken Einzugsgebiet von Freiburg im
Breisgau, einer der dynamischsten Stadte Suddeutschlands.

Die Umgebung zeichnet sich aus durch:
e hohe Bevoélkerungsdichte
o Uberdurchschnittliche Kaufkraft
o zahlreiche Schulen und Bildungseinrichtungen
o Birostandorte und Verwaltungsgebaude
o mittelstandische Unternehmen und Gewerbebetriebe
o dicht besiedelte Wohngebiete

Diese Kombination sorgt flr kontinuierliche Nachfrage liber den gesamten Tagesverlauf
— vom Mittagsgeschaft mit Biiros und Firmen bis zum Abendgeschaft mit Familien,
Studierenden und Berufstatigen.

Zusatzlicher Vorteil des Standorts:
o 4 eigene Parkplatze direkt am Objekt

o zusatzliche Garage vorhanden

Ideale Bedingungen fiur Mitarbeiter, Lieferfahrzeuge und Warenanlieferung.

Immobilie & Mietverhaltnis

Die Immobilie ist nicht Bestandteil des Verkaufs, sondern wird angemietet. Die aktuelle
monatliche Miete betragt 1.240,00 €.



1 Moderne Infrastruktur & digitale Vertriebskanile

Der Betrieb verflgt Uber eine professionelle technische Infrastruktur, die effiziente
Ablaufe im taglichen Liefergeschaft ermdglicht.

Zusatzlich ist eine leistungsstarke Liftungsanlage mit hoher Kapazitat installiert, die fur
optimale Luftqualitat sorgt und sicherstellt, dass keine Geruchs- oder Emissionsbelastung
flir Nachbarn oder Mitbewohner entsteht — ein wichtiger Vorteil im stadtischen Umfeld.

Vorhanden sind:
o leistungsfahiges Kassensystem
o professionelle Liefer- und Bestellsoftware
o automatische Integration von Onlinebestellungen
o digitale Tourenplanung fiir Fahrer
Zusatzlich bestehen direkte Anbindungen an groRe Lieferplattformen:
e Lieferando
o  Wolt
Daruber hinaus stehen eigene digitale Vertriebskanale zur Verfugung:
e eigene Bestell-Website
e eigene Bestell-App

Dadurch kénnen Bestellungen sowohl Gber grof3e Plattformen als auch provisionsfrei tiber
eigene Kanale generiert werden.

28 Eingespieltes Team & o Nachhaltigkeit

Der Betrieb verfugt Uber ein erfahrenes und eingespieltes Mitarbeiterteam, das den
taglichen Betrieb zuverlassig unterstiitzt. Die Ubernahme des Personals ist méglich,
wodurch Know-how und Betriebsablaufe erhalten bleiben.

Gleichzeitig wird bereits auf nachhaltige Lieferlésungen mit E-Rollern und E-Bikes
gesetzt — ein klarer Wettbewerbsvorteil in einer umweltbewussten Stadt wie Freiburg.

Ubergabe & & Kaufpreis

Eine strukturierte Ubergabe und Einarbeitung durch den bisherigen Betreiber ist nach
Absprache moglich, um eine nahtlose Fortfiihrung des Geschifts sicherzustellen.

Kaufpreis: 150.000 € VHB

Angesichts der langjahrigen Marktprasenz, bestehenden Infrastruktur, voll
ausgestatteten Kiiche, leistungsstarken Liiftung, starken Kundenbasis, digitalen
Vertriebskanidle und des eingespielten Teams stellt dieses Angebot eine attraktive
Gelegenheit dar, ein vollstandig funktionierendes Gastronomiegeschaft zu
ibernehmen.

R, Weitere Informationen



Weitere Unterlagen wie:
e Umsatz- und Betriebskennzahlen
e Details zum Franchisevertrag
e Inventar und Ausstattung
o Personalstruktur

erhalten ernsthafte Interessenten nach Kontaktaufnahme und
Vertraulichkeitsvereinbarung (NDA).

Wir freuen uns auf lhre Anfrage und ein personliches Gesprach.
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