Exposé Drift-King.de

1. Zusammenfassung

Drift-King ist ein seit 2015 bestehender, etablierter E-Commerce Online / Ebay Shop, der sich auf
den Verkauf von Tuning, Motorsport und Drift Teilen spezialisiert hat. Das Sortiment richtet sich
insbesondere an Fahrzeuge der Marken BMW, Mercedes, Porsche, VW und Nissan und umfasst
Uberwiegend Komponenten fir den Motorsport und Drift-Einsatz, inklusive Zubehdrteilen, teils
ohne StVZO-Zulassung.

Der Vertrieb erfolgt ausschlieBlich online Gber den eigenen Webshop und Ebay. Ein stationarer
Handel oder Verkaufsraum besteht nicht. Der operative Betrieb 1auft stabil und aktiv, mit tdglichen
Bestellungen und Versandabwicklung.

Der Versand erfolgt aus dem eigenen Lager in Barsbuttel. Die Logistik ist vollstédndig etabliert und
erfolgt taglich Gber DHL und GLS. Alle Prozesse rund um Lagerhaltung, Verpackung und Versand
sind eingespielt und sofort Gibernehmbar.

Drift King generiert kontinuierliche Umsétze durch den taglichen Verkauf von Produkten und
verfligt Uber eine klare Positionierung innerhalb der Drift und Motorsport-Szene. Die Marke ist seit
vielen Jahren am Markt prasent und genieB3t eine hohe Wiedererkennbarkeit in ihrer Zielgruppe.

Der Verkauf des Unternehmens erfolgt im Rahmen einer strategischen Neuausrichtung der
Eigentimer, mit dem Ziel, den Fokus kiinftig auf andere Geschéftsbereiche zu legen. Drift-King
bietet einem Kaufer die Mdglichkeit, ein laufendes, funktionierendes E-Commerce-Geschéft mit
bestehender Infrastruktur, Marke und Kundenstamm zu Gibernehmen und weiter auszubauen.

Der operative Betrieb ist aktuell so schlank aufgestellt, dass er vollstdndig von einer einzelnen
Person gemanagt werden kann. Samtliche Prozesse sind klar strukturiert, effizient und ohne
personelle Abhangigkeiten organisiert. Dies ermdglicht nicht nur einen unkomplizierten Einstieg
fur den Kéufer, sondern bietet zugleich ein erhebliches Wachstumspotenzial durch gezielten
Ausbau von Marketing, Sortiment oder Internationalisierung ohne unmittelbaren zuséatzlichen
Personalaufwand.

Die Kaufpreisvorstellung fir Drift-King betragt 300.000 €.
2. Unternehmensprofil

Marke:

Eigenstédndige Marke im Bereich Drift und Motorsport Tuning mit klarer Szenen-Ausrichtung.
Die Marke wurde 2015 Gegriindet und ab diesem Zeitpunkt mit steigenden Zahlen erfolgreich
gefuhrt.

Geschiftsmodell:

Reines E-Commerce-Geschaftsmodell.

Der Vertrieb erfolgt ausschlieBlich Gber den eigenen Onlineshop und Ebay.

Fokus auf den Verkauf von Tuning, Motorsport und Drift Komponenten sowie zugehdrigem
Zubehdr fur ausgewahlte Fahrzeugmarken.

Standort / Struktur:

- Unternehmensstandort: Barsbuttel (Schleswig-Holstein)

- Keine stationdre Verkaufsflache

- Schlanke, effiziente Unternehmensstruktur

- Tagliche Bestellabwicklung und Versand aus eigenem Lager

Eigentumsverhaltnisse: }

Der Verkauf erfolgt im Rahmen einer vollstdndigen Ubertragung der Marke sowie der zugehdrigen
operativen Geschéaftseinheit.

Die Marke Driftking ist kein eigenstéandiges Unternehmen, sondern Bestandteil einer bestehenden
GmbH.
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Gegenstand des Verkaufs ist ausschlieBlich die Marke inklusive der operativen Einheit; die GmbH
selbst ist nicht Teil des Verkaufs und verbleibt vollsténdig beim bisherigen Eigentimer.
Der Verkauf erfolgt im Rahmen einer vollstdndigen Ubertragung der Marke und der operativen
Geschéftseinheit-

3. Positionierung & Marke

Marktposition:

Drift-King ist klar im Bereich Driftsport, Motorsport und Tuning Szene positioniert. Der Fokus liegt
auf Performanceorientierten Komponenten und Zubehdr flr den Einsatz im Motorsport und
Driftbereich. Die Marke richtet sich bewusst an eine spezialisierte Zielgruppe.

Zielgruppe:

Die Kernzielgruppe liegt im Altersbereich 18-30 Jahre.

Die Kunden sind motorsportaffin, aktiv in der Driftund Tuning-Szene und beschéftigen sich
intensiv mit dem Umbau, der Optimierung und dem Betrieb von Projekt und
Motorsportfahrzeugen.

Durch den hohen VerschleiB im Drift und Motorsportbereich sowie den kontinuierlichen
Optimierungsbedarf besteht eine hohe Wiederkaufsfrequenz und somit viele Stammkunden.

Markenimage & Wiedererkennungswert:

Drift-King ist ein bekannter Name innerhalb der Drift und Motorsport-Szene, insbesondere im
norddeutschen Raum. Der Onlineshop zahlt zu den gréBten spezialisierten Anbietern fir Drift und
Motorsportzubehor.

Ein Teil des Sortiments wird mit Drift-King Branding angeboten, wodurch die Marke zuséatzlich
sichtbar ist und einen eigenstédndigen Wiedererkennungswert besitzt.

Abgrenzung zum Wettbewerb:

Drift-King unterscheidet sich vom Wettbewerb durch:

- klare Fokussierung auf Drift- und Motorsportanwendungen
- spezialisierte Produktauswahl statt breitem Massenangebot
- schnelle, unkomplizierte Bestell- und Zahlungsprozesse

- sehr kurze Lieferzeiten innerhalb der EU

Relevanz in der Drift- & Motorsport-Szene:

Die Marke ist fest in der Szene etabliert und wird von aktiven Driftern, Motorsportlern und Tuning
Enthusiasten genutzt. Die Kombination aus spezialisierten Produkten, schneller Verfligbarkeit und
zuverlassiger Lieferung macht Drift-King zu einem relevanten Anbieter innerhalb der européischen
Drift und Motorsport-Community.

Lieferungen auBerhalb der EU sind auf Anfrage ebenfalls mdglich.

4. Produkte & Sortiment

Produktkategorien

Das Sortiment von Drift-King deckt ein breites Spektrum an Komponenten fiir Drift- und
Motorsportfahrzeuge ab. Die Produktkategorien umfassen unter anderem:
- Aufhangung

- Bodengruppen

- Bremsen

- Domstreben

- Interior

- Exterior

- Fly-Off-Komponenten

- Motor

- Outdoor

- Short Shifter

- Spoiler

- Zubehor

- Accessoires

- Werkstatt-Zubehor
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Der Fokus liegt auf funktionalen, performanceorientierten Bauteilen fir den Motorsport- und Dirift-
Einsatz.

Eigenmarke und Fremdprodukte

Drift-King betreibt keine eigene Produktion.

Ein Teil des Sortiments ist mit Drift-King Branding versehen, die Produkte stammen jedoch aus
dem Zukauf von spezialisierten Herstellern und Lieferanten. Der Giberwiegende Teil des Sortiments
besteht aus Fremdprodukten etablierter Anbieter aus dem Motorsport und Tuningbereich.

Bestseller / umsatzstarke Produkte

Zu den besonders umsatzstarken Produktgruppen zahlen:
- Domstreben (insbesondere fiir BMW E36 / E46)

- Short Shifter (ebenfalls Schwerpunkt BMW E36 / E46)

Diese Produkte weisen eine hohe Nachfrage innerhalb der Drift-und Motorsport-Szene auf und
tragen maBgeblich zum Umsatz bei.

Durchschnittlicher Warenkorb:
Der durchschnittliche Warenkorbwert liegt bei ca. 500 € bis 1.000 €, was auf die spezialisierte
Zielgruppe sowie den Fokus auf Motorsport und Performance-Komponenten zurtickzufiihren ist.

Wiederkaufsrate / Kundenstruktur:

Die Kundschaft besteht tberwiegend aus Endkunden (B2C).

Wiederverkaufer spielen nur eine untergeordnete Rolle und machen maximal eine kleine,
einstellige Anzahl an Kunden aus.

Wiederholungsk&aufe entstehen hauptséchlich durch Verschlei3, Umbauten und fortlaufende
Optimierung von Projektfahrzeugen.

5. Vertrieb & Verkauf

Verkaufskanale:
Der Verkauf erfolgt ausschlieBlich Gber den eigenen Onlineshop, ebay.de und Ebay Kleinanzeigen
Dadurch besteht volle Kontrolle Gber Marke, Preise, Kundendaten und Margen.

Tagliches Bestellvolumen:

Das tagliche Bestellvolumen liegt im Durchschnitt bei ca. 8-12 Bestellungen pro Tag, abhéangig
von Saison und Kampagnen.

Ein GroBteil der Bestellungen erfolgt in den Abendstunden, was auf eine aktive, berufstatige
Zielgruppe hinweist.

Versand & Logistik:

- Versand aus dem eigenen Lager

- Logistik intern organisiert

- RegelmaBiger, taglicher Versand

- Versanddienstleister: DHL und GLS

Die Versandprozesse sind etabliert, zuverldssig und ohne externe Abh&ngigkeiten.

Zahlungsarten

Folgende Zahlungsarten werden angeboten:

- PayPal

- Kreditkarte

- Uberweisung

- Nachnahme (beschrankt auf den DACH-Raum)

Retourenquote:
Die Retourenquote ist sehr gering bis nahezu nicht vorhanden.


http://ebay.de
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Vereinzelte Ricksendungen entstehen hauptsachlich durch Fehlbestellungen seitens der Kunden
und stehen nicht im Zusammenhang mit Produktqualitat oder Lieferperformance.

6. Zahlen & Statistiken

Jahresumsatz:

- 2023: 261.243,25€
- 2024: 280.650,23€
- 2025: 288.197,25€

(Detailierte Umsatznachweise werden auf Anfrage nachgereicht.)

Durchschnittlicher Monatsumsatz:
Der durchschnittliche Monatsumsatz liegt im Zeitraum 2023-2025 bei ca. 23.000 €.

Wachstum / Entwicklung:

Drift-King weist Uber mehrere Jahre hinweg eine stabile bis steigende Umsatzentwicklung auf. Die
Nachfrage nach Drift und Motorsportkomponenten entwickelt sich kontinuierlich positiv, getragen
durch eine aktive Szene und wiederkehrende Kunden.

Website & Traffic:
- Monatliche Besucher 2952

Conversion Rate:
- Conversion Rate: 1,42%

Herkunft der Kunden:
- Hauptabsatzmarkt: EU .
- Schwerpunktregion: DACH-Raum (Deutschland, Osterreich, Schweiz)

Top-Traffic-Quellen:

- Eigene Website (Direktzugriffe / Stammkunden)
- eBay-Shop

- Mundpropaganda / Szeneempfehlungen

7. Marketing & Reichweite
Aktuelle Marketingkanale:
Das Marketing von Drift-King erfolgt Uberwiegend Uber organische Kanéle. Hauptsachlich werden
Instagram und Facebook genutzt, um die Community tber neue Produkte, Angebote und Deals
zu informieren.

Social Media Status:

Die Social Media-Préasenz ist vorhanden, jedoch bewusst schlank gehalten. Inhalte werden
regelmaBig verdffentlicht, insbesondere produktbezogene Beitrdge und Angebotskommunikation
fur die bestehende Community.

Die Social Media Aktivitaten von Driftking wurden bislang bewusst nicht priorisiert und nahezu
nicht genutzt. Der Fokus lag ausschlieBlich auf dem operativen Geschéft mit entsprechend
starkem Umsatz und klarer Marktnachfrage, ganz ohne aktives Social-Media oder Performance
Marketing.

Gerade daraus ergibt sich fir einen neuen Eigentliimer ein erhebliches Wachstumspotenzial:
Durch den gezielten Ausbau von Social Media (z. B. Instagram, TikTok, YouTube) sowie
ergénzende digitale MarketingmaBnahmen lieBe sich die Markenbekanntheit deutlich steigern, die
Community aktiv aufbauen und zuséatzlicher Umsatz generieren.

Content rund um Produkte, Anwendungsbeispiele, Einblicke hinter die Kulissen oder
Kooperationen mit Creatorn bietet groBes Potenzial, um Reichweite, Vertrauen und Conversion
nachhaltig zu erhéhen.
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Abhangigkeit von Ads / organischem Traffic:

Drift-King ist nicht abh&ngig von bezahlter Werbung.

Es wurden bislang wenig bis keine Paid-Ads-Kampagnen geschaltet. Der GroBteil des Traffics und
der Verkaufe entsteht durch:

- organische Reichweite

- Stammkunden

- Mundpropaganda innerhalb der Szene

Dies bietet einem Kaufer erhebliches Wachstumspotenzial durch gezielten Einsatz von
Performance-Marketing.

Branding auBerhalb Social Media:

Die Marke Drift-King ist vor allem innerhalb der Drift und Motorsport-Szene bekannt. Die
Markenwahrnehmung entsteht priméar durch:

- Produkte im Einsatz an Fahrzeugen

- Szeneempfehlungen

- persdnliche Weiterempfehlungen

- sichtbares Branding auf ausgewé&hlten Produkten

8. Kundenstruktur

B2C / B2B Anteil:

Die Kundschaft von Drift-King besteht Giberwiegend aus Endkunden (B2C).
- B2C-Anteil: 95 %

- B2B-Anteil: 5 %

Regionale Verteilung:
- Hauptabsatzmarkt: DACH und die innerhalb der EU
- Schwerpunktmarkte: DACH

Kaufhaufigkeit:

Die Kaufhaufigkeit ist abhéngig von Projektfahrzeugen, Umbauten sowie dem VerschleiB3 im Drift
und Motorsportbetrieb.

- Durchschnittliche Kaufhaufigkeit pro Kunde: 500-1000€

9. Prozesse & Betrieb

Bestellabwicklung:

Bestellungen werden strukturiert und zeitnah bearbeitet.

Alle Bestellungen, die am Vorabend eingehen, werden am folgenden Werktag versendet.
Bestellungen, die bis zur taglichen Abholung eingehen, werden noch am selben Tag bearbeitet,
sofern zeitlich méglich.

Der letzte tagliche Abholzeitpunkt der Versanddienstleister liegt bei ca.14:00 Uhr.

Fir das derzeitige Umsatzniveau wird eine Lagerflache von ca. 100 m2 benétigt.

Die Lagerung erfolgt Gberwiegend in einem Schwerlastregalsystem, das sich Uber mehr als drei
Ebenen erstreckt und eine platzsparende sowie effiziente Nutzung der Lagerflache ermdglicht.
Die Lagerstruktur ist funktional aufgebaut, tbersichtlich organisiert und auf schnelle
Kommissionierung ausgelegt.

Lagerhaltung:

Die Lagerhaltung erfolgt vollsténdig in einer eigenen, geschlossenen Halle.
- konstante Temperatur von ca. 20 °C

keine AuBenlagerung

- Lagerung in Hochregalen

alle Produkte befinden sich in originalen Kartons und Verpackungen
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Versandprozesse:

Der Versand erfolgt taglich tber etablierte Logistikpartner:

- DHL

- GLS

Die Versanddienstleister holen taglich Pakete und Packchen direkt vor Ort ab.
Die Prozesse sind eingespielt und zuverl&ssig.

Tools & Systeme
- Shopsystem: Ecas mit Verknlpfung zu Billbee
- Versandsoftware / Schnittstellen: DHL Verknipfung zu Billbee

10. Wettbewerb & Marktumfeld

Relevante Wettbewerber:

Drift-King bewegt sich in einem klar abgegrenzten Nischenmarkt innerhalb der Drift und
Motorsport-Szene.

Es existiert lediglich eine Uberschaubare Anzahl relevanter Mitbewerber, die ein vergleichbar
breites Sortiment fiir Drift und Motorsportanwendungen anbieten. Der Markt ist nicht stark
fragmentiert und kein klassischer Massenmarkt.

MarktgréBe / Trend:

Der Markt fur Drift, Motorsport und Performance Komponenten zeigt eine stabile bis wachsende
Entwicklung.

Motorsport, Drift und Performance Umbauten erfreuen sich insbesondere bei jiingeren
Zielgruppen zunehmender Beliebtheit. Projektfahrzeuge, Trackdays und Szene Events sorgen fiir
eine anhaltende Nachfrage nach spezialisierten Komponenten.

Eintrittsbarrieren:

Der Markteintritt ist mit relevanten Hirden verbunden:

- erforderliches Fachwissen im Drift- und Motorsportbereich
- Zugang zu geeigneten Lieferanten

- Aufbau von Markenvertrauen innerhalb der Szene

- Notwendigkeit einer schnellen Warenverfiugbarkeit

Diese Faktoren erschweren es neuen Anbietern, kurzfristig eine vergleichbare Marktposition zu
erreichen.

Wettbewerbsvorteile Drift-King:

Drift-King verfugt Gber mehrere klare Wettbewerbsvorteile:

- schnelle Lieferung durch eigenes Lager und tagliche Versandprozesse
etabliertes Markenimage innerhalb der Szene

- langjéhrige Marktprasenz seit 2015

breites, spezialisiertes Sortiment fur Drift und Motorsportanwendungen
hohe Verflugbarkeit im Vergleich zu vielen Wettbewerbern

11. Wachstumspotenzial

Social Media Ausbau:

Der Ausbau der Social Media-Prasenz, insbesondere auf Instagram, bietet erhebliches
Wachstumspotenzial. Durch neue Content-Formate, eine stérkere Einbindung der Community
sowie eine aktivere Markenkommunikation kann Drift-King deutlich an Reichweite gewinnen.
Dabei steht nicht nur der Onlineshop, sondern vor allem der Ausbau der Marke und des
Brandings im Fokus. Das Unternehmen verfligt bereits Uber zahlreiche Ideen und Ansatze, um
Drift-King als starke Szene-Marke weiterzuentwickeln.

Internationalisierung:
Ein Ausbau in weitere européische Lander sowie perspektivisch auch auBerhalb der EU ist
moglich und sinnvoll.
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Daruber hinaus bietet sich langfristig auch die Er6ffnung eines stationdren Handelsstandorts an,
um die Marke erlebbar zu machen und zuséatzliche Umsatzkanale zu erschlieBen.

Sortimentserweiterung:

Das bestehende Sortiment kann durch:

- zusatzliche Produktkategorien

- neue Marken

- weiterflhrende Motorsport und Performance Komponenten gezielt erweitert werden.

Auch ein starkerer Fokus auf gebiindelte Produkte oder Sets bietet weiteres Umsatzpotenzial.

Kooperationen / Events:

Die Teilnahme an Drift-, Motorsport- und Szene-Events wurde bislang nicht aktiv genutzt, stellt
jedoch ein groBes Potenzial dar. Events bieten die Méglichkeit:

- Reichweite aufzubauen

- direkte Verkdufe zu generieren

- qualifizierte Leads zu sammeln

- die Marke Drift-King weiter in der Szene zu verankern

Performance Marketing:

Gezieltes Online Marketing und Performance Marketing bietet erhebliches Skalierungspotenzial.
Bisher wurde nur minimal mit bezahlter Werbung gearbeitet, wodurch ein Kaufer hier klare
Wachstumshebel vorfindet.

Der gezielte Einsatz von Ads, Kampagnen und datengetriebenem Marketing kann Umsatz und
Markenbekanntheit nachhaltig steigern.

12. Ubergabe & Know-how
Ubergabezeitraum:

Der Ubergabezeitraum ist flexibel gestaltbar und kann individuell vereinbart werden, mit einer
maximalen Dauer von bis zu sechs Monaten. Eine Ubernahme von Mitarbeitern ist nicht
vorgesehen. )

Angestrebt wird eine vollstandige Ubergabe bis [Datum / Zeitraum einfligen], abhéngig von den
individuellen Anforderungen des K&ufers sowie dem gewahlten Ubergabemodell.

Einarbeitung des Kaufers:

Eine umfassende Einarbeitung des Kaufers wird angeboten.

Die Einarbeitung erfolgt vor Ort im bestehenden Lager und Betriebsstandort und umfasst alle
relevanten operativen Bereiche wie:

- Bestellabwicklung

- Lagerorganisation

- Versandprozesse

- Lieferanten- und Produktmanagement

Die Dauer der Einarbeitung betragt ca. 182 Tagen

Es ist kein fortlaufender Lager oder Betriebsstandort vorgesehen. Das bestehende Lager dient
ausschlieBlich der Abwicklung bis zum Verkauf und wird im Zuge der Ubergabe vollstandig
aufgeldst. Eine Weiterbeschéaftigung von Personal oder ein operativer Betrieb vor Ort nach dem
Verkauf ist nicht vorgesehen.

Support nach dem Verkauf:

Ein Support nach der Ubergabe kann optional vereinbart werden.
Dieser kann beispielsweise in Form von:

- telefonischer Unterstitzung

- digitalem Support

- punktueller Beratung erfolgen
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Und ist fur einen Zeitraum von bis zu 3 Monaten nach Verkauf mdglich.

Dokumentation & Prozesse:
Alle wesentlichen Ablaufe und Prozesse des Unternehmens sind strukturiert dokumentiert oder
kénnen im Rahmen der Ubergabe dokumentiert werden.

Hierzu z&hlen unter anderem:

- Bestell- und Versandprozesse

- Lagerstruktur und Artikelorganisation
- Lieferanten und Einkaufsprozesse

- System und Tool-Nutzung

- Standardablaufe im Tagesgeschéft

13. Verkaufsumfang

- Marke & Name

- Domain(s)

- Website & Shop

- Kundendatenbank

- Lieferantenkontakte

- Lagerbestand

- Social-Media-Accounts

Der aktuelle Warenbestand sollte idealerweise vollstandig vom Kaufer Gbernommen werden. Der
Warenwert belduft sich auf ca. 30.000 € und ist zusatzlich zum Kaufpreis zu vergiten.

Alternativ kann das Unternehmen nach individueller Vereinbarung auch ohne Warenbestand
(,,leer”) Gbernommen werden.

14. Kaufkonditionen

Kaufpreis:
Der Kaufpreis fur Drift-King betrégt 300.000 €.

Der Verkauf erfolgt als Asset Deal:

Gegenstand des Asset Deals sind insbesondere:

- Marke und Name ,,Drift-King“

- Domain(s)

- Website und Onlineshop

- Kundendatenbank (DSGVO-konform)

- Lieferantenkontakte

- Social-Media-Accounts

- ggf. Lagerbestand (nach gesonderter Vereinbarung)

Zahlungsmodalitaten:

Die Zahlungsmodalitdten werden im Rahmen der Vertragsverhandlungen individuell abgestimmt.
Mdégliche Modelle sind:

- Einmalzahlung bei Closing

Zeitlicher Ablauf:

- Vertragsverhandlungen: [Zeitraum einfligen]

- Vertragsabschluss (Signing): [Datum / Zeitraum einfligen]

- Ubergabe des operativen Geschéfts (Closing): [Datum / Zeitraum einfligen]

Der Warenbestand ist nicht zwingender Bestandteil des Asset Deals.
Bei Ubernahme des Lagerbestands erhoht sich der Kaufpreis um ca. 30.000 €.
Eine Ubernahme ohne Warenbestand ist nach vorheriger Abstimmung ebenfalls méglich.
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Der zeitliche Ablauf ist flexibel gestaltbar und kann an die Anforderungen des Kaufers angepasst
werden.



